FLOHMARKT
TIPPS FUR

ANFANGER

Wenn du jede Menge Klamotten oder Dekosachen zu Hause
herumliegen hast, mit denen du nichts mehr anfangen
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kannst, dann lohnt sich der Verkauf auf einen Flohmarkt.
Doch hier kann man schnell in der Masse untergehen, wenn
man nicht mit bestimmten Tricks die potenziellen Kdufer zu
sich lockt oder von einem Kauf tiberzeugt. Lerne in diesem
Artikel, welche 5 Flohmarkt Tipps fiir Anféinger den
Verkaufserfolg deutlich steigern kénnen.

Wenn du Deko ansprechend verkaufen méchtest, ist der Untergrund dafiir das A und O. Denke einfach daran, dass du dir ein
schones Schaufenster gestalten mdchtest. Dafiir braucht man eventuell eine Tischdecke oder Platzsets. Zusdtzlich kannst du
auf deinem Tisch schone Wein- oder Obstkisten als kleine Vitrinen aufstellen. Sie bieten dir die M&glichkeit, oben auf der
Ablagefldche zusatzliche Dinge hervorzuheben. Wenn du Ketten oder Uhren verkaufst, kannst du kleine Haken in der Kiste
anbringen. Oder du héngst sie an einen Kerzenleuchter oder an eine kleine Pinnwand.

Chaos schreckt vorbeigehende Interessenten ab. Lege kleine und mittelgrofie Dekoartikel, Spielzeug und Co. auf einem Tisch
mit wenig Abstand nebeneinander und sortiere nach Thema. Stapeln solltest du nur bei gleichartigen Dingen, so dass
Passanten sich bei Interesse allein einzelne Stapel durchsehen kénnen. Genauso kannst du kleine Dinge in Schalen oder
Boxen auf deinem Tisch biindeln. Biicher und gréfiere Dinge kannst du in Kisten darunter oder davor sortieren. Klamotten
hangst du auf eine Kleiderstange, Tiicher und Kleinkram kdnnen in einer Kiste darunter ihren Platz finden. Sobald du einige
Kleidungsstiicke verkauft hast, sorge wieder fiir Ordnung! Hénge eventuell Teile nach, die noch nicht (aufféllig) prasentiert
wurden! Gehe ab und zu in die K&uferperspektive und schaue, wie dein Stand von auflen aussieht. Vielleicht ist es auch
ratsam, nicht gleich von Anfang an alle Sachen auszulegen, sondern nach und nach zu ergénzen. So wirkt es nie iberladen.

Hénge echte Verkaufsknaller unbedingt gleich ganz vorn auf und hefte auch deinen Wunschpreis (mit etwas Aufschlag!)
mit einem Papieraufhdnger daran. Manche Menschen scheuen sich davor, zur fragen, wie teuer etwas ist. Sobald das Teil
verkauft ist, solltest du einen neuen Eyecatcher prominent présentieren.

Es ist wirklich das leichteste, was du deinen Kunden anbieten kannst: einen Spiegel! Keiner kauft gern ungesehen eine neue
Jacke. Und auch manche Ohrringe méchte man eben an das Gesicht halten, damit man vom Kauf tiberzeugt wird. Bitte
unbedingt daran denken und unbedingt sichtbar aufstellen.

In der Welt des Handelns geht eigentlich nichts ohne Marketing. Dafiir ist die Konkurrenz einfach zu grof3. Stelle also —
mdglichst grof, kontrastreich und gut sichtbar — unschlagbare Schnéppchen sichtbar zur Schau z.B.: “2 zum Preis fiir |,
“Alles fiir I€”, “Nimm 10, zahle 8”.
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